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Identifica las

motivaciones de tu firma

Antes de abordar a la direccién de la firma con la solicitud para asistir a
Young Partners Retreat, es crucial comprender claramente cémo tu
asistencia puede beneficiar directamente a la firma.

A continuacién, se presentan algunasposibles preguntas que pueden
hacerte, asi como respuestas sugeridaspara defender tu posicion.

¢Qué es Young Partners Retreat?

Es Unico programa de Latinoamérica disefiado p ara preparar abogados en su
transicion a socios. Del 3 al 5 de noviembre, 50 participantes de diferentes paises
de Latinoamérica asistiran en Miami al programa para comprender el rol de
socio en una firma, y desarrollar habilidades como:

e Estrategia de Desarrollo de

e Negocios Enfoque Centrado en el
¢ Cliente Liderazgo de Equipos

e Vision de Mercado

e Networking Estratégico

¢ Inteligencia Artificial

Hay muchos eventos y conferencias disponibles. ¢ Por qué eliges
especificamente el Young Partners Retreat?

Este programa es el Unico que se enfoca en el rol de los abogados coémo socios.
Su contenido especifico y relevante, asi como las oportunidades de networking
de alto calibre con otros abogados en la misma situacién, hacen que Young
Partners Retreat sea especialmente clave para la coyuntura actual que estoy
viviendo como socio en este momento y asi poder aportar al éxito a largo plazo
de nuestra firma.

¢Cual es el beneficio de networking en este evento?

En primer lugar, este evento redne a futuros lideres y profesionales del sector
legal de toda Latinoamérica, lo cual es ideal para que pueda establecer
conexiones estratégicas para la firma.



Estos nuevos contactos, pueden convertirse en posibles alianzas profesionales,
referencias de clientes, o incluso asociaciones en proyectos conjuntos.

Al compartir de forma tan intensa con abogados en el mismo contexto que yo, se
forjan lazos de amistad que trascienden el evento y crean estas oportunidades de
colaboracion a futuro.

Posterior al evento, seré parte del YPR Alumni, que es una comunidad de jovenes
socios que han participado en alguna edicion de YPR lo cual extiende mi red no
solo a los participantes de ese afo, sino también a los de ediciones anteriores y
futuras, a dia de hoy la comunidad reune mas de 175 socios de todo Latam.

¢:Ya mencioné que estaré compartiendo con socios de firmas mundiales que
tienen un Latin American Practice con equipos basados en Miami?

¢COémo se beneficia nuestra firma con este programa?

Mi participacion aportara valor directo a nuestra firma en multiples
dimensiones:

« Desarrollo Estratégico: Al obtener una comprension profunda sobre lo que
significa ser un socio, estaré preparado para influir en y liderar estrategias
clave que ayuden al crecimiento de la firma. La estructuracion de planes de
desarrollo de negocios que aprenderé permitird una captacion mas eficaz y
estratégica de clientes desde el primer dia.

« Orientacion al Cliente: Recibiré herramientas centradas en el cliente, lo cual
es esencial para adaptarnos a las expectativas cambiantes del mercado. Al
aplicar estas herramientas, podemos mejorar nuestra oferta de servicios,
satisfaciendo y excediendo las expectativas de nuestros clientes.

« Vision Actualizada: Estaré al dia con las ultimas tendencias y el estado del
mercado legal en Latinoamérica. Esto nos da una ventaja competitiva,
permitiendo anticipar cambios y adaptar nuestra oferta y estrategias en
consecuencia.

* Red de contactos: Ampliaré la red de contactos de la firma, dejando de
depender de la red de los socios fundadores aumentando asi la influencia
internacional de la firma.

* Tendencias Actuales: Voy a entender como la IA estd transformando la
profesion legal, qué habilidades ya dejaron de ser un diferenciador y
como desarrollar el criterio para decidir hacia dénde evolucionar, como
socio en mi firma.



Identifica las

necesidades de tu firma

Utiliza la siguiente tabla para ayudarte a determinar cémo tu
asistencia al Young Partners Retreat soluciona las necesidades de tu
firma (ver ejemplo a continuacién).

Como tu asistencia al Young Partners Retreat
satisface esa necesidad

Necesidades de tu firma

En YPR, aprenderé a estructurar planes de desarrollo de negocios,
Desarrollo de nuevos negocios y clientes permitiendo una captacion estratégica de clientes y aportando
directamente al crecimiento y expansién de nuestra firma.

Se me proporcionaran herramientas centradas en el cliente,
Mejora en la orientacién al cliente esenciales para adaptarnos a las expectativas cambiantes del
mercado y mejorar nuestra oferta de servicios.

Ganaré una perspectiva actualizada sobre el estado y las
tendencias del mercado legal en Latinoamérica, permitiéndonos
adaptar nuestras estrategias para mantener una posicion
competitiva.

Mantenerse al dia con tendencias actuales

Gracias al networking intencional en el YPR, construiré relaciones
estratégicas con lideres emergentes en el sector legal. Estas
relaciones pueden llevar a futuras colaboraciones, referencias, y
oportunidades de negocio. También visitaremos 3 firmas en
Miami, en donde tendré sesiones de networking con socios de
Holland & Knight, Hogan Lovells Cadwalader, Greenberg Traurig.

Ampliacion de redes y colaboraciones

Desarrollaré habilidades para liderar equipos con eficacia,
Liderazgo y gestion de equipos traduciéndose en equipos mas cohesivos, productivos y alineados
con los objetivos de la firma.

Ahora es tu turno:

Como tu asistencia al Young Partners Retreat

Necesidades de tu firma satisface esa necesidad




Explicay justifica tu

participacion

Ahora que ya identificaste los beneficios para tu crecimiento como
socio y para tu firma, utiliza el formato siguiente para adaptarlo a la
comunicacién con la direccién de tu firma.

Asunto: Oportunidad para fortalecer mi rol de socio en Young Partners Retreat

Estimado [Insertar nombre],

Estoy interesado en participar en el Young Partners Retreat que se llevara a cabo en
Miami, Florida del 3 al 5 de noviembre 2026. He hecho una lista de los beneficios directos
para la firmay cémo mi asistencia puede ayudar a acelerar mi impacto como socio.

Young Partners Retreat es una reunion clave para aguellos que han vivido en los ultimos
afos una transicién hacia un rol de socio dentro de firmas de abogados. Este evento
reldne a socios de firmas de toda Latinoameérica, lo cual es una oportunidad de hacer un
networking internacional que puede generar oportunidades con otras regiones.

Dada la evolucion y crecimiento continuo de nuestra firma, considero que esta edicion de
Young Partners Retreat es esencial. Este programa esta disefiado especificamente para
fortalecer habilidades que adquieren una mayor preponderancia cuando se pasa a Socio
como liderar equipos, entender las tendencias actuales del mercado legal en
Latinoamérica y desarrollar estrategias efectivas de Business Development.

En el retreat identificaré oportunidades de negocio para nuestra firmay aprenderé
estrategias que nos permitan implementar en la firma iniciativas practicas y accionables.
Después del retiro, te proporcionaré un resumen completo de las lecciones aprendidas y
mis recomendaciones sobre coémo podemos implementarlas.

[Insertar beneficios identificados en conversaciones previas o las que desarrollaste en el
paso 2]

Los beneficios especificos para nuestra firma como resultado de mi asistencia a este retiro
son sustanciales, convirtiendo esta propuesta en una inversion adecuada de nuestro
presupuesto de desarrollo profesional y de mi tiempo.

Agradezco tu consideracion a mi solicitud. Si deseas discutir esto mas a fondo, por favor
h&zmelo saber o podemos agendar una llamada con el director del programa para que te
amplie la informacion.

Atentamente,
[Inserta tu nombre]
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